Mon expérience de pres de 20 ans en tant qL

droit des affaires m’a permis de constater que méme les
grandes entreprises multinationales signent parfois des
contrats internationaux au contenu mal adapté a leurs

intéréts.

Voici 5 erreurs fréequentes qu’il convient d’éviter.



A titre d’exemple, il arrive assez souvent qu’un
entrepreneur francophone souhaitant conclure u

Contrat de coopération le quallfle en anglals
« Partnershlp Agreement ». Il ignore, ce faisant
peut ainsi se voir imposer contre son

obligations d’un associé au sein d’une sociétg.
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n‘ont parfois méme pas été
signataires de |'accord.




devant des juridictio :
maitrisent ni la langue, ni les normes juridiqu
impératives.
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vente ou de prestation de
aucun délai de livraison ou d’exécution.

Certaines conventions internationales (telles la Convention

des Nations Unies sur les contrats de vente internationale dg
marchandises) peuvent parfois leur permettre de remédie

leurs lacunes. Cependant, ces conventions ne songfa
toujours applicables et lorsqu’elles le sont, les a’ﬂ/e S
gu’elles imposent ne sont pas forcément adaptégs au cas

concret.




stipulation d’t

Bercées par un esprit consensuel au moment de la signature

du contrat, elles n’envisagent que la terminaison d’un
commun accord.

Par la suite, cela bride leurs facultés d’adaptation
réactivité, en cas de changement de circonstances.




https://liliana-bakayoko-avocat.com/



	Diapositive 1  CONTRATS INTERNATIONAUX  5 ERREURS À ÉVITER 
	Diapositive 2 1. Qualification inappropriée du contrat
	Diapositive 3 2. Absence de détermination de la loi applicable 
	Diapositive 4 3. Absence de détermination de la compétence juridictionnelle 
	Diapositive 5 4. Absence de fixation de délais d’exécution 
	Diapositive 6 5. Absence de stipulation d’une clause de résiliation unilatérale 
	Diapositive 7

